Cifras preliminares Collect GfK muestran incremento de 15% sobre marzo:

[nmobiliarios prevén alza de
ventas para el resto del afio por
mejores tasas y baja inflacion

Pese al optimismo en torno a los resultados de Santiago estan atentos a “riesgos”
como el enfriamiento de la economia y la profundizacién del desempleo.

CLAUDIA RAMIREZ FRIDERICHSEN

Optimistas pero con cautela
estdn los inmobiliarios.

El diagnastico es que las ven-
tas en Santiago subirdn en el se-
gundo trimestre respecto de los
tres primeros meses del afio y si
es que se mantiene los incenti-
vos a la compra de viviendas,
continuardn al alza en lo que
queda de 2009.

Cifras preliminares de Collect
GIK cuentan al menos 7.500 mil
unidades vendidas entre abril y
junio, lo que es 15% superior al
resultado de marzo. Asi, el pri-
mer semestre del afio se ubicaria
en torno a las 13 mil viviendas
vendidas, superior a las 12.081
de la segunda mitad de 2008,
pero todavia 32% por debajo de
las mas de 17.195 unidades co-
mercializadas a junio de 2008.
(Ver infografia)

Con todo, Javier Varleta, ge-
rente del area inmobiliaria de
Collect Gfk, augura positivos
efectos del repunte de ventas pa-
ra la industria. “Habra una baja
importante del stock este trimes-
tre por una menor incorpora-
cion de nuevos proyectos y una
muy buena venta”, dice.

Hay varios factores que expli-

EIPEET ATWAS — En Culler_:t Gflk destacan que, en el IPEC de mayo, los

encuestados dijeron que es un "buen momento” para comprar una vivienda.

can el incremento de los dltimos
meses. Segun Vicente Domin-
guez, director ejecutivo de la
Asociacion de Desarrolladores
Inmobiliarios (ADI), los mds im-
portantes son las “mejores con-
diciones en tasas de interés, baja
de la inflacidn y supresion tem-
poral del impuesto de la Ley de
Timbres”. También estan los in-
centivos a las ventas bajo las dos

mil UF y las campafias de ventas
que ha hecho el sector.

En cuanto a prondsticos para
el resto del afio, los inmobiliarios
coinciden en que el repunte de-
beria mantenerse. Enrique Lo-
ehnert, vicepresidente ejecutivo
de Tecsa, cree que “el nivel (de
ventas) se mantendrd e incluso
podria mejorarse con respecto a
los anteriores”. Unas idea que

» Las proyecciones del sector

CRISTIAN HARTWIG
Gerente general Socovesa

"Espero (que las ventas en
Santiago) contintien mejoran-
do, especialmente si la econo-
mia demuestra una mejoria
sostenida. Las promociones
son importantes (en el incre-
mento)”.

JUSH FRANCISCO SOMALD

JUAH ERRESTO JAEGER

ENRIQUE LOEHNERT
Vicepresidente gjecutivo Tecsa

"La exencion del IVA no va a
ser determinante en el corto
plazo, esos efectos se veran en
un futuro no inmediato. Pero si
sera la falta de apoyo del
Estado para los tramos sobre
dos mil UF”,

ALIOSHA MARGUER

VICENTE DOMINGUEZ

Director ejecutivo ADL
"Los bancos han salido de la
sobrerreaccion del dltimo trimes-
tre de 2008, incorporandose poco
a poco en el otorgamiento de los
creditos hipotecarios, especial-
mente, equilibrando las condicio-
nes exigidas”.

RALL BRAVD

Recuperacion
semesiral en la RM

Hasta en 8% podrian repuntar
las ventas este semestre en
relacion con el segundo de 2008.
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comparte Dominguez, pero con
matices. “No visualizamos ba-
jas, salvo que ocurran aconteci-
mientos im portantes meqpera-
dos, que lleven a una pmtundl-
zacion de la caida de la economia
0 recesion y aumente considera-
blemente la cesantia”.

Donde ven riesgos

La cautela en el sector viene
dada por eventuales “giros” que
podrian golpear a la industria.

Para Cristidn Hartwig, geren-
te general de Socovesa, unriesgo
es “un enfriamiento de la econo-
mia”. Hay acuerdo en que si la
economia no repunta y se pro-
fundiza el desempleo se podria
frenar el alza de ventas.

La otra preocupacion de los
inmobiliarios es la aprobacion
de créditos hipotecarios. Para
Loehnert simplemente “no hay
signos de que los bancos se flexi-
bilicen a entregarlos™.

El énfasis que ha puesto el Es-
tado en la ayuda a los segmentos
bajo las dos mil UF se ha traduci-
do también en mayores oportu-
nidades de crédito para estos
compradores. “La ayuda estatal
esta concentrada principalmen-
te por debajo de mil, por tanto el
apoyo gubernamental es limita-
do”, resumen Hartwig.



